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Grundsatzerklärung 
 

Der Businessclub Leverkusen Rhein-Berg ist nach seinem Wesen offen für die 
Herstellung, Förderung und Pflege wirtschaftlicher Kontakte. Grenzen dieser Offenheit 
werden durch die freiheitlich-demokratische Grundordnung der Bundesrepublik 
Deutschland, die allgemeinen Gesetze sowie durch die Grundlagen des 
Beziehungsmanagements des Businessclub Leverkusen Rhein-Berg gezogen. 
 
Der Businessclub Leverkusen Rhein-Berg betreibt ausdrücklich nicht die Geschäfte 
einer wirtschaftlichen Personal- und/oder privaten Partnervermittlung. 
 
Der Businessclub Leverkusen Rhein-Berg respektiert und fördert die freiheitlich-
demokratische Grundordnung der Bundesrepublik Deutschland. 
Verfassungsfeindliche Ideologie ist ihm fremd, insbesondere rechts- und linksextremes 
Gedankengut. Der BC-Lev lehnt die Ausübung und Verbreitung der scientologischen 
Weltanschauung sowie die Technologie von Ron L. Hubbard ausdrücklich ab. 
 
Der BC-Lev versteht sich als „Marktplatz der Entscheider von Heute“. Er setzt sich mit 
seinem konkreten Dienstleistungsangebot unter Beachtung der nachfolgend 
aufgeführten Grundlagen des Beziehungsmanagements, für seine Mitglieder ein.  
 
Das Mitglied bestätigt seine Übereinstimmung mit dieser Grundsatzerklärung des BC-
Lev durch seine Unterschrift. 
 
Grundlage des Beziehungsmanagements 
 
Geschäfte werden zwischen Menschen gemacht. Voraussetzung für ein gutes 
Geschäft sind Respekt und Sympathie. Unbedingte Grundlage ist Vertrauen. Dieses 
lässt sich nur durch die Berücksichtigung nachfolgender Punkte schaffen und stärken: 
 
Respekt 
 

• Zeigen Sie geschäftliches und persönliches Interesse am Gegenüber. Seien Sie 
offen, nutzen Sie die Zeit anderer konstruktiv und wahren Sie Diskretion. 

• Kaum ein Kontakt zahlt sich sofort aus. Seien Sie zielstrebig, aber nicht hastig. 
Seien Sie konkret, aber nicht fordernd. 

• Nehmen Sie gezielt Kontakt auf und bereiten Sie sich auf das Gespräch vor. 
 
Zuverlässigkeit 
 

• Seien Sie verbindlich, stehen Sie zu Ihrem Wort. 
• Pflegen Sie Ihre Beziehungen individuell. Nicht die Anzahl Ihrer Kontakte ist 

entscheidend. 
• Schaffen Sie Anlässe zur Kontaktaufnahme, ohne lästig zu werden. Stellen Sie 

andere Menschen einander vor. 
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Offenheit 
 

• Gehen Sie aktiv auf Kontakte zu und sprechen Sie mögliche gemeinsame 
Geschäftspotenziale direkt an. 

• Pflegen Sie eine ehrliche Ansprache und klare Kommunikation Ihrer 
Erwartungshaltung. 

• Denken und handeln Sie stärkeorientiert: Suchen Sie nach Gemeinsamkeiten 
und Ergänzungen. 

 
Weitblick 
 

• Erweitern Sie täglich Ihren Horizont. Beschränken Sie sich nicht auf eine 
Zielgruppe. 

• Beziehungsmanagement ist Geben und Nehmen. In dieser Reihenfolge. 
• Sagen Sie JA zum Menschen. Lassen Sie niemanden im Stich. Auch Sie 

könnten einmal Hilfe gebrauchen. 
 
Dies vorausgeschickt, bietet der Businessclub Leverkusen Rhein-Berg seinen 
Mitgliedern die Nutzung unter folgenden Aspekten an: 
 
Die Mitgliedschaft im Businessclub Leverkusen Rhein-Berg umfasst die Nutzung des 
umfangreichen Veranstaltungsangebotes sowie die Möglichkeit der Knüpfung neuer 
Kontakte. 
 

• Treffpunkt des Businessclub Leverkusen Rhein-Berg ist das Restaurant Schloß 
Morsbroich. Hier können die Mitglieder in elegantem Ambiente die 
Clubabende verbringen. 

• Der Businessclub Leverkusen Rhein-Berg bietet seinen Mitgliedern ein 
abwechslungsreiches Veranstaltungsprogramm, welches ebenso kulturelle 
wie auch kulinarische Höhepunkte, wie z.B. Konzertabende, 
Künstlergespräche und literarische Lesungen mit bekannten Schriftstellern 
sowie Gourmetabende und Weindegustationen, umfasst. 

• Der Businessclub Leverkusen Rhein-Berg bemüht sich, gezielt Kontakte zu 
weiteren Mitgliedern herzustellen. Diese Bemühungen erstrecken sich 
grundsätzlich auch auf solche natürlichen oder juristischen Personen des 
wirtschaftlichen und gesellschaftlichen Lebens, die nicht vertragliche Nutzer 
des BC-Lev sind (Gäste).  
 
Daher begrüßt der BC-Lev generell auch alle Entscheider, die offen für neue 
Businesskontakte sind und das Netzwerk unterstützen und mit ihrem Know-How 
bereichern möchten. 

 


